
SMILE STOPS ideas para 

AGENTES para JUNIO

Mes Nacional Dela Rosa: Entrega una rosa o incluso un rosal a 
cinco de tus clients favoritos con una nota que diga: “Es el Mes
Nacional de la Rosa! Gracia por ayudar a que mi negocio
florezca. Se os aprecia mucho” 

7 de junio – Dia Nacional del Helado de Chocolate: Entrega un 
carton de helado de chocolate a cinco grandes clients con una
una bola de helado y una nota que diga: “Gracias por ser un 
cliente incredible! Es el Dia Nacional del Helado de Chocolate y 
solo queria que superias que si alguna vez necesitas la primicia
del Mercado inmobiliario, estoy aqui para ti!”

14 de junio – Dia Nacional de la Bandera: Entregue pequeñas
banderas a todos en su granja del vecindario o pase por cinco
grandes clientes con una gran bandera con una nota que diga: 
“Felis Dia de la Bandera! Como su especialista de barrio, queira
tomar un momento para honrar nuestra bandera, nuestro pais
y grandes ciudadanos como usted!”

15 de junio – Dia Nacional del Poder de la Sonrisa: Consigue
cinco globos con caras sonrientes o dirigete a tu panaderia local 
para conseguir galletas con caras sonrientes y entregalas a 
cinco grandes clientes con una nota que diga. “Clientes como tu
son una increible razon para sonreir! Este Dia Nacional del 
Poder de la Sonrisa | solo queria por ser increibles!”

26 de junio – Dia Nacional de la Estetica: Pasate por tres
salones de belleza de la zona con una cesta de productos
horneados y deseales a todos un dia maravilloso. Asegurese de 
dejar sus tarjetas

27 de junio – Dia Nacional delas Gafas de Sol: Compra un lote
de divertidas gafas de sol y entregalas al menos a cinco grandes
clients con una nota que diga. “Gracias por ser una lucha
brillante en el mundo! Feliz dia de las gafas de sol tu
especialista inmobiliario favorite!”

Las “paradas SMILE” son un motive 
divertido para detenerse a hacer
visitas rapidas a clients pasados y 

cultivar continuamente su conexion y 
confianza

Servido (centrarse en el servicio, no en la venta)

Reunirse cara a cara

Invitarles a compartir sus necesidades hacienda preguntas

Dejar una muestra de gratitud

Elevar la relacion


