
Agente inmobiliario - ¡la primera señal comienza con el agente que consigue la propiedad!
Agente del comprador - alguien está trabajando igual de duro en el otro lado, ayudando al comprador a encontrar 
la casa de sus sueños.
Fotógrafos/videógrafos - ¡esas fotos y vídeos profesionales no se hacen solos!
Decoradores - convierten las casas en espacios llamativos que atraen ofertas.
Tasadores - intervienen para determinar el valor de la vivienda para la financiación.
Inspección - comprueba la casa de arriba abajo para asegurarse de que está sana y salva. 
Contratistas/profesionales de la reparación - arreglan los problemas de la inspección o añaden valor antes de 
la venta. 
Pintores - refrescan las paredes para aumentar el atractivo exterior.
Paisajistas - ¿te encanta el jardín ordenado? Esa es su magia.
Limpieza de la casa - la dejan impecable para las visitas y las jornadas de puertas abiertas.
Mudanzas - ayudan a vendedores y compradores en la transición hacia nuevos comienzos.
Oficial de préstamos - ¡sin el dinero, no hay cierre!
Suscriptor - estas personas trabajan muy duro para cumplir con los plazos necesarios.
Compañías de títulos - garantizan que la venta sea legítima y esté lista para cerrarse.
Abogados - se encargan de los contratos legales y el papeleo.
Agentes de seguros - los compradores necesitan tener asegurado el seguro de vivienda.
Empresas de garantía de vivienda - proporcionan tranquilidad al comprador.
Equipos de marketing - desde anuncios en línea hasta folletos, alguien se encarga de correr la voz.
Fabricantes de carteles - ¿ese cartel de «Se vende»? Alguien lo diseñó y lo colocó.
Topógrafos - comprueban dos veces los límites y las características del terreno.
Empresas de alquiler de muebles - para decorar las casas con estilo.
Empresas de servicios públicos - transferencia de cuentas de agua, gas, electricidad, etc.
Restaurantes/cafés locales - ¡las visitas y los días de mudanza a menudo significan que la gente toma comidas 
sobre la marcha!
Instalaciones de almacenamiento - almacenar artículos para los vendedores mientras se deshacen de cosas o 
se mudan.
Oficinas de la ciudad/condado - tramitación de permisos, transferencias de impuestos y otros trámites legales.
Vecinos - sí, incluso ellos se benefician de un precio de venta alto, que aumenta el valor general del vecindario.

Efecto dominó inmobiliario:
Cómo los agentes impulsan el cambio y alimentan las comunidades

Las transacciones inmobiliarias son algo más que comprar y vender casas: son los catalizadores de un efecto 
dominó que afecta a las vidas, fortalece las comunidades y alimenta la economía. Detrás de cada venta 
exitosa hay un equipo de profesionales que trabaja incansablemente para que esto suceda. Como agente 
inmobiliario, no solo estás mudando casas, sino que estás creando un cambio significativo en la vida de tus 
clientes y en la comunidad en general. Aquí está la lista de personas involucradas en la transacción:

Una transacción no solo mueve a una familia, mueve toda una economía. Cada POWER AGENT® que hay 
ahí fuera está creando un efecto dominó que impacta en docenas de vidas.

¿Estás listo para experimentar el efecto dominó de primera mano? Trabajemos juntos para que tu experiencia 
inmobiliaria sea fluida, exitosa e impactante. Tanto si estás comprando como vendiendo, estoy aquí para 
guiarte en cada paso del camino. ¡Ponte en contacto hoy mismo para descubrir cómo puedo ayudarte a 
causar sensación de la mejor manera posible!
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